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Stgrstedelen af online medieindk@gb sker pa
samme made som print for 100 ar siden

>90% af ad spend >100 kontakter/maned!
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Semasios platform muligggr et meget mere
intelligent medieindkgb

Vaesentligt
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Modellering af de gnskede brugergrupper gar
det muligt at ramme ‘statiske tvillinger’
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Nearshoring var den eneste made at levere pa
roadmap, som var koblet til investeringstrancher

November 2010: April 2011
Juli 2009: Firmaet stiftes F@rste demo
Idéen bliver fgdt Forste besgg i Kyiv til investorer

Januar 2010: Februar 2011: August 2011:
Jagten pa Teamet er sat Ferste succesfulde

finansiering Udvikling begynder kundecase (DK)
starter
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Vigtige ‘lessons learned’ fra Semasios
erfaringer med nearshoring

= Det Ukrainske folk har en solid arbejdsetik, som blander
disciplin med stor ejerskabsfglelse og stolthed

= Der er et utroligt udbud af meget kvalificerede medarbejdere,
som kan indhentes med ugers varsel

= Ukrainske udviklere er meget fokuserede pa at veere up-to-
date med de nyeste teknologier og best practice

= Prioritér at fa medarbejdere med ekstensiv erfaring fra
vestlige firmaer

= Undervurdér ikke de kulturelle forskelle og uundgaelige
sprogbarrierer

semasio®



